Zumma Ratings, S.A. de C.V.
Clasificadora de Riesgo
Contacto:

Rodrigo Lemus Aguiar
rlemus@zummaratings.com
Carlos Pastor
carlos.pastor@zummaratings.com
(503) 2275-4853

ZUMMA

ASEGURADORA SUIZA SALVADORENA, S.A. Y

SUBSIDIARIA.

San Salvador, El Salvador

Comité de Clasificacién Ordinario: 21 de septiembre de 2026

Categoria (*)

Clasificacion Actual Anterior Definicion de Categoria
Corresponde a aquellas entidades que cuentan con la mas alta capa-
cidad de pago de sus obligaciones en los términos y plazos pactados,

Emisor EAAA sv EAAA sv la cual no se veria afectada ante posibles cambios en la entidad, en

la industria a que pertenece o en la economia. Los factores de riesgo
son insignificantes.

Perspectiva Estable Estable

“La opinion del Consejo de Clasificacion de Riesgo no constituye una sugerencia o recomendacion para invertir, ni un aval o garantia de la emi-
sion, sino un factor complementario a las decisiones de inversion. Los miembros del Consejo serdn responsables de una opinion en la que se haya
comprobado deficiencia o mala intencion, y estardan sujetos a las sanciones legales pertinentes.”

——————————————————————————— MM USS al 30.06.26
ROAA: 3.0% Activos:  150.0 Patrimonio:  55.3
ROAE: 8.5% Ingresos:  80.0 U. Neta: 4.6

ROAA y ROAE calculada con una utilidad de doce meses

Historia: Emisor: EAA, asignada el 18.07.01, TEAA+, asignada el
28.03.02., EAAA, asignada el 14.10.24.

La informacion utilizada para el presente analisis comprendio los estados financieros auditados al 31 de diciembre de 2023, 2024y 2025; no auditados
al 30 de junio de 2025 y 2026, asi como informacion adicional proporcionada por la Entidad.

Fundamento: El Comité de Clasificacién de Zumma Ra-
tings S.A. de C.V. Clasificadora de Riesgo dictamind man-
tener la calificacion de Asesuisa, S.A. y Subsidiaria — Ase-
suisa - en EAAA.sv, con base en la evaluacion efectuada
sobre los estados financieros intermedios no auditados al 30
de junio de 2026. La Perspectiva es Estable.

En la calificacion de Asesuisa asignada se han ponderado
favorablemente los siguientes aspectos: 1) el soporte impli-
cito proveniente de Interamericana Holding Group, S.A.
subsidiaria de Grupo Financiero Ficohsa; ii) la relevante
participacion de mercado, en virtud de la fortaleza de fran-
quicia; iii) la contraccion en la siniestralidad; iv) las ade-
cuadas métricas de liquidez, y v) la buena calidad de acti-
Vos.

En contraposicion, la calificacion se ve condicionada por
los siguientes factores: i) la reducida rentabilidad operacio-
nal; y ii) los indicadores de solvencia relativamente inferio-
res en comparacion con sus pares relevantes y con el sector.
Estos indicadores se vieron favorecidos en el corto plazo,
por el cambio en el contrato de retenciéon para el ramo de
automotores.

El entorno operativo del sector de seguros, el riesgo de cam-
bios normativos que afecten la operacion y el desempefio de
la economia doméstica han sido considerados de igual ma-
nera por el Comité de Clasificacion.

Asesuisa opera en El Salvador como grupo asegurador in-
tegrado por Aseguradora Suiza Salvadorefa, S.A. y
ASESUISA Vida, S.A., Seguros de Personas. Su actividad
se concentra en los negocios de seguros de dafos, personas
y fianzas, a través de una oferta de productos orientada a
cubrir necesidades de proteccion del mercado salvadorefio.
Desde su constitucion en noviembre de 1969, la compaiiia

La nomenclatura .sv refleja riesgos solo comparables en El Salvador

ha mantenido un proceso continuo de desarrollo institucio-
nal y adecuacion de su portafolio, en funcion de la evolu-
cioén del entorno econdémico y de los requerimientos del
mercado local.

En 2001, la estructura operativa se amplio con la creacion
de Asesuisa Vida, lo que permitio incorporar de manera for-
mal el negocio de seguros de personas. Posteriormente, en-
tre 2006 y 2007, Asesuisa y su filial se integraron primero
al Conglomerado Financiero Banagricola y luego al Grupo
Bancolombia, dentro de un proceso de reorganizacion y for-
talecimiento corporativo. Mas adelante, en 2012, la compa-
fiia pasé a formar parte de Suramericana, S. A., etapa du-
rante la cual continué la ampliacion de su oferta de produc-
tos y el desarrollo de su operacion.

En 2023, Asesuisa pas6 a integrarse a Grupo Ficohsa, den-
tro de una nueva estructura regional de control. A partir de
ello, la compaiiia continué operando en el mercado salva-
dorefio bajo una plataforma que combina seguros de dafios,
personas y fianzas. Su trayectoria, la continuidad de su ope-
racion y la evolucion de su estructura societaria explican su
presencia actual en el sector asegurador de El Salvador.
Gestion comercial:

A130 de junio de 2026, Asesuisa registr6 primas netas con-
solidadas por US$80.0 millones, superiores en US$4.3 mi-
llones (+5.7%) a las de junio de 2025, frente a un creci-
miento de 6.7% en el mercado total. La operacion de dafios
crecid 10.3% hasta US$33.0 millones, impulsada por auto-
motores (+17.9%) y seguros generales (+53.8%), mientras
que incendio se contrajo 18.3% y fianzas 43.1%, en linea
con el diferimiento de renovaciones observado en el mer-
cado; la operacion de personas avanzé 2.7% hasta US$47.0

(*)Categoria segun el Art. 95B Ley del Mercado de Valores y la NRP-07 emitida por el Banco Central de Reserva de El Salvador.

Cédigo nemotécnico: AASESUISA




millones, con aportes de US$1.0 millon en vida y US$210
mil en accidentes y enfermedades.

El total suscrito represento el 15.8% de las primas netas del
sistema (16.0% en junio de 2025), con 6.5% de Asegura-
dora Suiza Salvadorefia y 9.3% de Asesuisa Vida. La agru-
pacion de vida concentrd el 42.0% del portafolio, automo-
tores el 22.1%, accidentes y enfermedades el 16.0%, incen-
dio el 9.3% y seguros generales el 9.1%, frente a participa-
ciones de mercado de 25.8%, 16.6%, 20.2%, 17.0% y
17.8%, respectivamente, lo que confirma una concentracion
relativa mayor en vida y automotores, ramo en el que la
cuota de mercado alcanzo6 21.0% (19.6%), y una menor ex-
posicion a incendio (8.7%).

La estructura de retencion se normalizoé respecto del primer
semestre de 2025, cuando la cesion inicial del 50% de auto-
motores a Global Protection Reinsurance por US$18.0 mi-
llones generd una prima retenida negativa en dicho ramo y
redujo la retencioén consolidada a 56.7%. Al 30 de junio de
2026, la retencion de automotores se ubicé en 51.4% y la
consolidada en 72.1%, con primas retenidas que crecieron
34.5% hasta US$57.7 millones y una cesion de US$22.3
millones (US$32.8 millones), de modo que la operacion de
personas represento el 73.1% del total retenido (95.9%) y la
de dafios el 26.9%.

Dicha recomposicion incidio en el devengue y en la comi-
sion de reaseguro: la liberacion neta de reservas de riesgo
en curso se redujo a US$1.5 millones desde US$14.9 millo-
nes, que en 2025 incorpord la cesion del saldo de reservas
de automotores, por lo que las primas ganadas crecieron
solo 2.4% hasta US$59.2 millones, y la comision de rease-
guro descendio a US$4.3 millones desde US$9.0 millones
(automotores US$3.1 millones frente a US$7.0 millones).
En ese marco, Asesuisa participé con 15.8% de las primas
netas del sistema, 18.6% de las primas retenidas y 14.6% de
la utilidad neta (16.0%, 15.4% y 22.0% en junio de 2025).
Antes de otros gastos de adquisicion y conservacion, el re-
sultado técnico consolidado ascendié a US$16.8 millones
(US$19.4 millones), con un aporte de 69.5% de la operacion
de personas y 30.5% de la de dafios; automotores contri-
buy6 con 10.5% (26.7%), evidenciando que la generacion
técnica recurrente proviene principalmente de vida y crédito
interno.

Analisis de liquidez:

El indice de liquidez general de Asesuisa se mantuvo en 1.0
veces al 30 de junio de 2026, similar al de junio de 2025 y
al promedio del mercado, mientras que la liquidez a reser-
vas, que relaciona inversiones financieras y disponibilida-
des netas de deuda financiera con las reservas técnicas y por
siniestros, se redujo a 1.6 veces desde 2.0 veces, por debajo
del 1.8 veces del mercado. La suma de inversiones y dispo-
nibilidades disminuy6 en US$8.5 millones hasta US$93.3
millones frente a un pasivo técnico que aument6 en US$5.4
millones, en tanto que la obligacion financiera contratada
en 2025 se redujo a US$387.7 mil desde US$3.2 millones
al cierre de dicho afio.

El activo total se ubic6 en US$150.0 millones (-4.2%), con
las inversiones financieras reducidas en US$15.7 millones
hasta US$76.9 millones (51.2% del activo) y las disponibi-
lidades incrementadas en US$7.2 millones hasta US$16.4
millones. Las primas por cobrar crecieron 8.4% hasta
US$40.6 millones (27.0% del activo), con una rotacion de
91 dias (89 dias en junio de 2025), favorable frente a los 97
dias del mercado. El pasivo se contrajo 8.0% hasta US$94.8

millones, por la reduccion de US$8.2 millones en las obli-
gaciones con reaseguradores tras liquidar el saldo de la ce-
sion de automotores, mientras que las reservas técnicas au-
mentaron 14.8% hasta US$40.3 millones, en linea con la
mayor retencion, y las reservas por siniestros se mantuvie-
ron en US$16.2 millones.

El portafolio consolidado se concentré en depositos y certi-
ficados de bancos salvadorefios (44%), titulos del Gobierno
de El Salvador (31%) y valores de emisores extranjeros
(25%), con la reduccion interanual explicada por menores
depositos y certificados en ambas compaiiias. El rendi-
miento, que incorpora intereses y ganancias por liquidacion
de inversiones, se ubico en 8.6% anualizado (6.9% en junio
de 2025), superior al 7.4% del mercado.

La cobertura regulatoria, analizada por especialidad al no
existir una base consolidada, mantuvo excedentes en ambas
operaciones, aunque con una reduccion significativa. En
Asesuisa Vida, la inversion computable de US$77.1 millo-
nes superd en US$8.3 millones la base de US$68.7 millo-
nes, con un excedente de 12.1% (20.1% en junio de 2025 y
29.3% al cierre de 2025), afectado por el pago de dividen-
dos y por excesos en inversiones extranjeras y primas por
cobrar. En Aseguradora Suiza Salvadorefia, la inversion
computable de US$28.7 millones cubri6 la base de US$27.8
millones con un excedente de US$842 mil (3.0%, frente a
35.6% y 17.7%), por las mayores reservas de riesgo en
curso retenidas en automotores (US$12.6 millones frente a
US$7.5 millones) y la exclusion de US$20.2 millones de
primas y siniestros por cobrar que exceden los limites lega-
les.

Siniestralidad:

Al 30 de junio de 2026, los indices de siniestralidad conso-
lidados mejoraron de forma relevante. El costo bruto de si-
niestros se redujo en US$3.5 millones (-8.5%) hasta
US$37.3 millones mientras las primas netas crecieron
5.7%, de modo que la siniestralidad bruta descendi6 a
46.6% desde 53.8%, aunque por encima del 42.7% del mer-
cado. La operacion de personas redujo su costo bruto 14.2%
hasta US$23.3 millones, con un indice de 49.5% (59.3%),
por el menor volumen de vencimientos de dotales y rescates
en vida individual, mientras que dafos lo incrementd en
US$402 mil hasta US$14.0 millones, con un indice de
42.4% (45.4%); automotores redujo su siniestralidad bruta
a 64.2% desde 76.9% e incendio a 13.3% desde 16.6%.

La normalizacion de la retencion en automotores modifico
el andlisis de la siniestralidad retenida. Con primas reteni-
das que crecieron 34.5% y un costo retenido que se redujo
14.2% hasta US$27.2 millones, ante recuperaciones de
reaseguro por US$10.1 millones (US$9.0 millones), el in-
dice disminuy6 a 47.2% desde 73.9%, por debajo del 51.3%
del mercado. En personas se situd en 48.3% (59.0%) y en
dafios en 44.0%, nivel no comparable con junio de 2025 por
la prima retenida negativa de automotores, ramo en el que
la recuperacion de reaseguro cubrid el 44.2% del costo
bruto (39.9%) y la siniestralidad retenida se ubic6 en 69.8%.
La siniestralidad incurrida se ubic6 en 46.3% frente a 50.8%
en junio de 2025 y 52.9% del mercado, con un costo incu-
rrido de US$27.4 millones (US$29.8 millones), pese a una
constitucion neta de reservas por reclamos en tramite de
US$213 mil frente a una liberacion de US$1.9 millones un
afio antes; personas redujo el indice a 46.0% desde 51.2%y
dafios a 47.4% desde 53.0%. La estructura de costos, que
relaciona cesion, siniestralidad retenida y comision neta con



la prima neta, se redujo a 85.8% desde 103.9%, similar al
84.7% del mercado, mostrando una relacion mas equili-
brada entre la gestion comercial, la retencion y el costo de
reclamos.

Rentabilidad:

Los indicadores de rentabilidad al 30 de junio de 2026 re-
flejaron la normalizacién de los efectos extraordinarios del
primer semestre de 2025. El resultado neto consolidado to-
taliz6 US$4.6 millones, inferior en US$2.6 millones (-
35.9%), con un margen neto de 5.8% (9.5%) y retornos
anualizados sobre activos y patrimonio de 3.0% y 8.5%
(4.7% y 14.3%), superiores al 2.8% y 6.8% del mercado.
La comparacion estd determinada por la menor liberacién
neta de reservas de riesgo en curso (US$1.5 millones frente
a US$14.9 millones) y por la menor comision de reaseguro
(US$4.3 millones frente a US$9.0 millones), asociadas al
efecto inicial de la cesion de automotores.

El resultado técnico se ubico en US$12.6 millones
(US$13.8 millones), con una rentabilidad técnica de 15.8%
(18.3%), levemente inferior al 16.1% del mercado, y gastos

Fortalezas

de adquisicion y conservacion de US$23.4 millones
(+1.2%). El Margen de Contribucion Técnica consolidado
se estim6 en US$0.21 por cada délar de prima neta
(US$0.26). Por ramos, vida mantuvo un MCT de US$0.32
y seguros generales de US$0.35, mientras que automotores
se redujo a US$0.10 desde US$0.35 por la menor comision
de reaseguro y accidentes y enfermedades a US$0.05 desde
US$0.09 ante la mayor siniestralidad de salud; incendio me-
joré a US$0.07 desde US$0.05.

Los gastos de administracién crecieron 25.9% hasta
US$12.3 millones (15.3% de las primas netas frente a
12.9% en junio de 2025 y 14.5% del mercado), de modo
que el resultado de operacion se redujo a US$388.5 mil
desde US$4.1 millones y la rentabilidad operacional a 0.5%
desde 5.4% (1.7% en el mercado). El producto financiero
aporté US$3.3 millones (4.1% de las primas netas), con un
rendimiento anualizado de 8.6% (6.9%) superior al 7.4%
del mercado, y los otros ingresos netos, incluidos salvamen-
tos y recuperaciones, US$2.4 millones.

1. Ladisposicion y capacidad de brindar soporte por parte de su matriz, Grupo Financiero Ficohsa.

2.  Empresa con alto posicionamiento su marca.

3. Adecuado nivel de liquidez.

4. Buena calidad de activos.

Debilidades

1. Indices de solvencia presionados.

Oportunidades

1. Desarrollo de negocios de seguros y nuevos productos.

2. Condiciones econdémicas favorables en contratacion de reaseguro.
3. Crecimiento regional por sinergias con Interamericana Holding Group S.A.

Amenazas
1. Impuestos que desincentiven la contratacion de pdlizas.
2. Cambios regulatorios que afecten las operaciones.



ENTORNO ECONOMICO

El Producto Interno Bruto (PIB) de El Salvador registré un
crecimiento interanual del 4.8% al primer trimestre de
2026, totalizando US$9,261.8 millones. Este resultado su-
pera de forma notable al crecimiento promedio de los pri-
meros trimestres de los ultimos 17 afios (2.2%); asimismo,
la expansion econdmica estuvo respaldada por un desem-
pefio positivo en 17 de las 19 actividades econdmicas, las
cuales representaron en conjunto el 80.3% del PIB. Entre
las actividades mas dindmicas destacaron construcciéon
(13.5%), minas y canteras (11.1%), transporte y almacena-
miento (7.6%) y hoteles y restaurantes (7.1%); mientras
que enseflanza (-0.3%) y agropecuario (-0.8%) presentaron
leves contracciones.

El Banco Central de Reserva (BCR) proyecta un creci-
miento entre 4.5% y 5.0% para el cierre de 2026, en linea
con las estimaciones del Fondo Monetario Internacional -
FMI (3.3%) y del Banco Mundial — BM (3.2%). Estas pro-
yecciones se sustentan en el dinamismo de la inversion pu-
blica y privada, la ejecucion de proyectos de infraestruc-
tura, la mejora en las condiciones de seguridad y el forta-
lecimiento del consumo interno y el turismo. En contrapo-
sicion, se sefiala el nivel de endeudamiento publico, los
desafios del sistema de pensiones (impacto en las finanzas
publicas), el contexto geopolitico y su impacto en los pre-
cios de los bienes; asi como los retos domésticos para
atraer inversion extranjera directa.

En materia de precios, El Salvador registr6 una inflacion
interanual de 2.76% al primer semestre de 2026 (-0.17%
en el mismo periodo de 2025), seglin los datos oficiales del
Indice de Precios al Consumidor (IPC) del BCR. Si bien El
Salvador se ha caracterizado histéricamente por mantener
niveles de inflacion relativamente bajos, explicado en
buena medida por su condicion de economia dolarizada, se
observa que la tasa de inflacion presenta una tendencia cre-
ciente desde enero de 2026. Lo anterior va de la mano con
el contexto internacional de precios.

La factura petrolera de El Salvador registré un monto acu-
mulado de US$1,442.0 millones durante los primeros seis
meses de 2026, reflejando un aumento interanual del
27.9%. Por su parte, el precio internacional del petroleo,
medido por el referente West Texas Intermediate (WTI),
registro6 una expansion relevante; pasando de US$57.21
por barril (2 de enero de 2026) a US$86.16 (31 de julio de
2026), cuyo precio maximo en ese rango fue de
US$114.58. Dicho aumento estuvo asociado con las ten-
siones geopoliticas en medio oriente, generando presiones
alcistas sobre los mercados energéticos.

Por otra parte, las remesas familiares totalizaron un flujo
acumulado de US$5,060.6 millones, determinando una ex-
pansion interanual del 4.5% a junio de 2026; destacando la
importante desaceleracion con respecto al crecimiento re-
gistrado en junio de 2025 (18.0%). Estas transferencias,
provenientes principalmente de Estados Unidos, constitu-
yen una de las principales fuentes de divisas del pais; con-
tribuyendo a estimular el consumo privado.

La deuda publica total de El Salvador exhibi6 un saldo de
US$34,865.1 millones al segundo trimestre de 2026, refle-
jando un aumento interanual del 5.6%. Por su parte, la
deuda del Gobierno Central (incluyendo el saldo previsio-
nal) se ubic6 en US$33,001.2 millones, integrada por
US$14,482.6 millones de deuda externa (+8.8%) y
US$18,518.6 millones de deuda interna (+3.3%). Después
que el Gobierno de El Salvador y el FMI alcanzaran un
acuerdo para un Servicio Ampliado (SAF) por un estimado
de US$1,400 millones, el personal del FMI comunic6 el 22
de diciembre de 2025, que contintian los avances en las ne-
gociaciones hacia un acuerdo a nivel del personal técnico
en torno a la segunda revision del programa en el marco
del SAF. En ese contexto, las politicas y reformas necesa-
rias para completar la segunda revision del programa del
SAF todavia contintian en estudio y analisis.

Finalmente, en agosto de 2025, S&P Global Ratings
afirmo la calificacion de la deuda soberana de largo plazo
de El Salvador en B- con perspectiva Estable.

ANALISIS DEL SECTOR DE SEGUROS NO
CONSOLIDADO

El sistema asegurador de El Salvador esta conformado por
veintitrés sociedades de seguros, de las cuales nueve ope-
ran bajo la denominacion "Seguros de Personas": Atlantida
Vida, SISA Vida, Asesuisa Vida, Aseguradora ABANK,
Assa Compania de Seguros de Vida, Seguros Azul Vida,
Fedecrédito Vida, Comédica Vida y Pan American Life.
Dicha denominacion responde a una exigencia regulatoria:
cuando la normativa dispuso que las sociedades interesa-
das en administrar seguros previsionales se separaran de
aquellas dedicadas a los seguros generales y de dafios, las
entidades constituidas con ese fin adoptaron la referida de-
signacion. Al cierre de 2022 la regulacion fue modificada
y el seguro previsional dejo de comercializarse, de modo
que los saldos del ramo que aun figuran en la contabilidad
obedecen a ajustes en ingresos y a pagos de responsabili-
dades por siniestros.

Las primas netas del sector, entendidas como las primas
producto menos devoluciones y cancelaciones, aumenta-
ron de US$473.92 millones en junio de 2025 a US$505.54
millones en junio de 2026, lo que representa un incremento
de US$31.62 millones, equivalente a 6.67%. El dinamismo
se concentrd en los ramos de fianzas (+23.1%), accidentes
y enfermedades (+17.2%), seguros generales (+12.0%) y
automotores (+9.8%), en tanto que vida avanzo 4.8%. Por
el contrario, incendio y lineas aliadas registr6 una contrac-
cion de 6.4%, atribuible a la modificacion comercial de fe-
chas en determinadas renovaciones, mientras que el ramo
previsional mostrd un primaje negativo de US$2.84 millo-
nes como resultado de los ajustes propios del proceso de
cierre antes descrito.

En cuanto a la composicion de la cartera, el ramo de vida
concentra 25.8% del total (26.3% en 2025), seguido de ac-
cidentes y enfermedades con 20.2% (18.4%), seguros ge-
nerales con 17.8% (17.0%), incendio y lineas aliadas con
17.0% (19.4%), automotores con 16.6% (16.1%) y fianzas
con 3.1% (2.7%). Esta recomposicion refleja el avance de



accidentes y enfermedades y de fianzas, asi como el retro-
ceso ya comentado de incendio y lineas aliadas, ramo cuyo
primaje se encuentra condicionado por la renovacion de
programas patrimoniales y por las condiciones del rease-
guro.

En junio de 2026 el sector retuvo 61.54% de sus primas
netas, frente a 58.10% en junio de 2025, lo que implica un
aumento de 3.44 puntos porcentuales. Las primas retenidas
alcanzaron US$311.14 millones (+12.99%), mientras que
las primas cedidas por reaseguros y reafianzamientos se
ubicaron en US$194.41 millones (-2.09%). El crecimiento
de la retencion por encima del de la prima emitida eviden-
cia una mayor asuncion de riesgo propio por parte del sis-
tema, en un periodo en el que la suscripcion anual del ramo
de incendio, el de mayor cesion estructural, no resulta
comparable con el ejercicio anterior debido al diferimiento
de la suscripcion.

El movimiento de reservas constituye el factor de mayor
incidencia en la comparacion interanual de resultados. En
2025, el ingreso por decremento de reservas técnicas
(US$143.95 millones) excedié al gasto por incremento
(US$116.69 millones), lo que produjo una liberacion neta
de US$27.26 millones que se incorpord al resultado del pe-
riodo. En 2026, el decremento (US$146.85 millones) y el
incremento (US$142.39 millones) generaron una libera-
cion neta de apenas US$4.46 millones. La diferencia entre
ambos efectos, de US$22.80 millones, explica la mayor
parte de la caida del resultado de operacion. Las primas
retenidas devengadas, que integran la retencion y el efecto
neto de reservas, pasaron de US$302.62 millones a
US$315.60 millones, con un crecimiento de 4.29%, infe-
rior al de la prima retenida emitida (12.99%), lo que indica
que el sistema constituyd reservas en proporcion al au-
mento de la retencion.

A nivel de balance, las reservas técnicas se situaron en
US$260.81 millones, 9.65% por encima del nivel de junio
de 2025. El aumento de US$22.95 millones se concentrd
en accidentes y enfermedades (31.4% del incremento), au-
tomotores (27.4%), vida (21.7%) e incendio y lineas alia-
das (8.2%), ramos que en conjunto explican 88.7% del to-
tal. Por su parte, las reservas por siniestros se redujeron
10.47%, hasta US$91.93 millones, comportamiento con-
sistente con el pago de responsabilidades del ramo previ-
sional y con la liquidacion de reclamos correspondientes a
periodos anteriores.

Los siniestros brutos por ramo sumaron US$210.26 millo-
nes, 3.74% mas que los US$202.69 millones registrados en
junio de 2025, tasa que se ubica por debajo de la variacion
de las primas netas (6.67%). El indice de siniestro bruto a
prima neta, que incorpora los gastos por liquidacion de si-
niestros, se situd en 42.60%, inferior al 44.00% del ejerci-
cio previo, mientras que la siniestralidad incurrida, que
considera el efecto de las recuperaciones y del devengue,
descendio6 de 52.82% a 50.77%. Asimismo, los siniestros
y gastos recuperados por reaseguros y reafianzamientos
cedidos crecieron 13.33%, hasta US$55.18 millones.

El costo de reclamos se concentrd en tres ramos: automo-
tores, con un aumento de 18.3% que supera el crecimiento
de su primaje (9.8%) y eleva su indice de siniestralidad

bruta de 58.43% a 62.96%; seguros generales, con un alza
de 16.1%; y accidentes y enfermedades, con 13.1%, por
debajo del crecimiento de su prima (17.2%), lo que permi-
tié reducir su indice de 71.26% a 68.78%. En direccion
opuesta, incendio y lineas aliadas disminuy6 21.9% y fian-
zas 68.7%, con indices de 15.35% y 5.85%, respectiva-
mente. Vida presentd un incremento de 1.6%, incluidos
rescates y dotales vencidas, y el ramo previsional redujo
sus pagos por siniestros de US$11.38 millones a US$5.37
millones, trayectoria coherente con el agotamiento gradual
de las responsabilidades del ramo.

Los activos totales del sector se ubicaron en US$1,186.74
millones, 1.51% por encima de los US$1,169.03 millones
de junio de 2025. El disponible crecié 12.75%, hasta
US$79.58 millones, en tanto que las inversiones financie-
ras disminuyeron 3.79%, hasta US$562.97 millones; am-
bos rubros representan de manera conjunta 54.1% del ac-
tivo (56.1% en 2025). Los préstamos, por su parte, aumen-
taron 18.91%, hasta US$46.13 millones.

Las primas por cobrar se incrementaron 10.65%, hasta
US$271.23 millones, equivalentes a 22.9% del activo, con
una expansion superior a la de las primas netas (6.67%), lo
que llevo la rotacion de cobranzas de 93 a 97 dias. Las pri-
mas vencidas totalizan US$29.85 millones y representan
11.01% de las primas por cobrar, por debajo del 11.09%
observado en junio de 2025. La provision por primas por
cobrar cubre 11.42% del saldo vencido, frente a 16.35%
del ejercicio anterior, reduccion de cobertura que acom-
pafia la disminucion de 23.24% del saldo provisionado.

El pasivo total alcanz6 US$652.90 millones (+0.51%). Las
obligaciones con asegurados descendieron 34.55%, hasta
US$20.96 millones, y las obligaciones financieras se con-
trajeron 20.94%, hasta US$7.81 millones. Las reservas téc-
nicas y las reservas por siniestros, ya comentadas, suman
US$352.74 millones y equivalen a 54.0% del pasivo.

El patrimonio total ascendio a US$533.84 millones, con un
crecimiento de 2.77% (US$14.37 millones), y representa
45.0% del activo (44.4% en 2025). La suficiencia patrimo-
nial del sector se situd en 78%, frente a 76% en junio de
2025, mientras que la liquidez neta sobre reservas técnicas
y de siniestros se ubico en 1.80 veces (1.90 veces en 2025).

El resultado técnico del sector fue de US$85.62 millones,
1.32% inferior al de junio de 2025, con lo que la rentabili-
dad técnica, medida como resultado técnico sobre prima
neta, pas6 de 18.31% a 16.94%. Los gastos de adquisicion
y conservacion aumentaron 8.33%, hasta US$114.86 mi-
llones, y los gastos de operacion crecieron 7.41%, hasta
US$82.86 millones, con una relacién a primas netas de
16.39% (16.28% en 2025). En consecuencia, el resultado
de operacion se ubicd en US$2.76 millones, 71.29% por
debajo de los US$9.62 millones del ejercicio previo, y la
rentabilidad de operacion descendi6 de 2.03% a 0.55%.

Los ingresos financieros y de inversion sumaron US$22.41
millones (-12.39%) y representan 26.18% del resultado
técnico (29.49% en 2025); netos de gastos financieros, su
aporte fue de US$15.91 millones (-14.36%). El resultado
antes de otros ingresos y gastos se situdé en US$18.68 mi-
llones, frente a US$28.21 millones en 2025 (-33.78%). Los
otros ingresos, integrados por recuperacion de activos y



provisiones e ingresos de ejercicios anteriores, totalizaron
US$18.86 millones, equivalentes a 22.03% del resultado
técnico (18.13% en 2025), mientras que los gastos extraor-
dinarios y de ejercicios anteriores fueron de US$5.84 mi-
llones (US$8.77 millones en 2025). La utilidad neta del
sistema alcanzé US$31.70 millones, 9.87% por debajo de
los US$35.17 millones de junio de 2025; el margen neto
pas6 de 7.42% a 6.27%, la rentabilidad sobre activos de
3.01% a 2.67% y la rentabilidad sobre patrimonio de
6.77% a 5.94%, en ambos casos sin anualizar.

En sintesis, la comparacion interanual de la utilidad esta
determinada por la liberacion neta de reservas de
US$27.26 millones que favorecié el resultado de 2025 y
que en 2026 se redujo a US$4.46 millones, asi como por el
crecimiento de los gastos de adquisicion y de operacion
por encima del devengue. La mayor retencion (+12.99%
en prima retenida), la reduccion del indice de siniestro
bruto y el aumento de los otros ingresos compensaron par-
cialmente dichos efectos.

ANTECEDENTES GENERALES

Asesuisa desarrolla sus operaciones en El Salvador como
grupo asegurador conformado por Aseguradora Suiza Sal-
vadorefia, S.A. y ASESUISA Vida, S.A., Seguros de Per-
sonas. Su actividad comprende los negocios de seguros de
dafios, personas y fianzas, a través de un portafolio dirigido
a atender las necesidades de cobertura y proteccion del
mercado salvadorefio. Desde su constitucion en noviembre
de 1969, la entidad ha mantenido un proceso de evolucion
institucional y de ajuste de su oferta, en funcion de los
cambios del entorno econémico y de las exigencias propias
del mercado local.

En 2001, la estructura del grupo se ampli6 con la constitu-
cion de Asesuisa Vida, incorporando de forma especifica
la operacion de seguros de personas. Posteriormente, entre
2006 y 2007, Asesuisa y su filial se integraron primero al
Conglomerado Financiero Banagricola y luego al Grupo
Bancolombia, dentro de un proceso de reorganizacion cor-
porativa y fortalecimiento de su plataforma operativa. Mas
adelante, en 2012, la compaiiia pasé a formar parte de Sur-
americana, S. A., etapa durante la cual continu¢ el desarro-
llo de su portafolio y la consolidacion de su operacion en
el mercado asegurador.

En 2023, Asesuisa paso a integrarse a Grupo Ficohsa, en
el marco de una nueva estructura regional de control accio-
nario. A partir de esta incorporacion, la compafiia continud
operando en El Salvador bajo una plataforma que articula
seguros de dafios, personas y fianzas.

Composicion Accionaria

Interamericana Holding Group, S.A.
(Panams)

Seguros América S.A. Int cana de Seguros Ficohsa Seguros Gutemala
(Nicaragua) S.A. (Honduras) S.A. (Guatemala) mmf’:m]
(49%) (92.44%) (90%)

Fuente: Asesuisa.

Plana Gerencial

Integrada por los siguientes profesionales:.
Plana Gerencial

Presidente Ejecutivo Vincenzo Mauro Bizzarro

Auditor Interno Enrique Morales

Vicepresidente Financiero Roberto Ortiz
Gerente Técnico Aleyda Garay
Gerente Legal Maria Isabel Castillo
Gerente Talento Humano Marcela Moran

Oficial de Cumplimiento Nubia Henriquez

Directora de Comunicaciones y Merca- | Nancy Portillo de Vas-
deo quez
Karen Salazar de Car-
camo

Gerente Comercial

Gerente de Operaciones y Tecnologia  Roberto Alexander Sorto

Gerente de Riesgos Lesbia Veralice Serrano

Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.

GOBIERNO CORPORATIVO

El Cédigo de Gobierno Corporativo de Asesuisa, S.A. y
Filial establece el marco formal de direccion, control y re-
lacionamiento institucional con el que la Aseguradora pro-
cura fortalecer la transparencia, la confianza de los inver-
sionistas y la adecuada administracion del negocio. El do-
cumento parte de la premisa de que el gobierno corporativo
es un mecanismo esencial para la conduccion ordenada de
la sociedad y de sus vinculos con los grupos de interés,
bajo estandares alineados con las buenas practicas interna-
cionales y con estricto apego a la normativa aplicable, y
traduce dichos principios en lineamientos de actuacion
para accionistas, Junta Directiva, Alta Gerencia y 6rganos
de apoyo, constituyéndose en norma fundamental del sis-
tema de gobierno de la compaiiia.

En materia de propiedad y direccion, el Codigo reconoce a
la Junta General de Accionistas como el érgano principal
de gobierno y decision, y desarrolla los derechos, obliga-
ciones y mecanismos de trato equitativo de los accionistas.
Entre los derechos destacan el acceso a informacion finan-
ciera y no financiera, la participacion y voto en asambleas,
la facultad de formular recomendaciones en materia de go-
bierno corporativo y de solicitar auditorias especializadas
bajo condiciones definidas, asi como la atencioén de con-
sultas y reclamaciones a través de la Secretaria General.
Como contrapartida, se establecen deberes de buena fe,
lealtad y reserva de informacion, y se prohibe utilizar la
posicidn accionaria para obtener ventajas indebidas o afec-
tar a la sociedad.

La Junta Directiva, 6rgano de administracion de la socie-
dad, se integra por seis miembros, tres propietarios y tres
suplentes, todos de caracter independiente, y sus funciones
se vinculan con la estrategia, la sostenibilidad y el control
del negocio, dentro de un marco que comprende los esta-
tutos, un reglamento interno vinculante y una politica de
nombramiento, remuneracion y sucesion de directores. Di-
cho reglamento regula la composicion, funcionamiento,



perfiles, deberes, derechos y evaluacion periddica del di-
rectorio, incluyendo mecanismos de autoevaluacion y eva-
luacion externa. La estructura se complementa con los co-
mités de Auditoria, Riesgos, y Lavado de Activos y Finan-
ciamiento del Terrorismo (LAFT) dependientes de la Junta
Directiva, y con comités de apoyo a la administracién en
materias de prevencion de lavado de dinero, inversiones,
reaseguro, aspectos técnicos, seguridad de la informacion,
continuidad del negocio, control interno, experiencia del
cliente y sostenibilidad, lo que evidencia un soporte espe-
cializado y amplio para el tratamiento de los asuntos criti-
cos de la entidad.

Desde la optica de transparencia y control, el Codigo
asigna un papel central a la divulgacion de informacion y
a la arquitectura de control interno. La compaiiia reconoce
a la pagina web corporativa y a la Secretaria General como
canales formales de informacion y relacionamiento con ac-
cionistas, inversionistas y demas grupos de interés, y prevé
la elaboracion anual de un Informe de Gobierno Corpora-
tivo. Asimismo, desarrolla los principios de autocontrol,
autorregulacion y autogestion, y atribuye a la Junta Direc-
tivay ala Alta Gerencia la responsabilidad sobre el sistema
de gestion de riesgos, que debe guardar consistencia con la
estrategia organizacional, cuya efectividad es objeto de
monitoreo continuo y de evaluaciones independientes a
cargo de Auditoria Interna y Auditoria Externa.

En opiniéon de Zumma Ratings, el Codigo de Gobierno
Corporativo de Asesuisa, S.A. y Filial configura una es-
tructura adecuada y desarrollada para respaldar la gestion
de una aseguradora en un entorno regulado y competitivo,
al combinar la proteccion de los derechos de los accionis-
tas, la independencia del 6rgano directivo, el apoyo espe-
cializado de comités, mecanismos formales de transparen-
cia y una arquitectura de control alineada con la gestion
integral de riesgos.

Junta Directiva

Director Presidente Luis Alberto Atala Faraj

Director Vicepresidente Javier Atala Faraj
Director Secretario Joaquin Alberto Palomo Déneke
Director Suplente Eduardo David Fuente W.

Director Suplente Edwin Villavicencio Fernandez

Director Suplente Agustin Gutierrez Aja

Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.

GESTION DE RIESGOS

Asesuisa, S.A. y Filial cuenta con un marco documental
amplio para la gestion integral de riesgos, integrado por
politicas y manuales que cubren los riesgos técnico, de cré-
dito, de mercado, de liquidez, operativo, tecnologico, de
lavado de activos y reputacional, aprobados por la Junta
Directiva y alineados con la regulacion local y con los li-
neamientos de su grupo controlador. Bajo el modelo de
"Gestion de Tendencias y Riesgos", la administracion de
riesgos se incorpora a la toma de decisiones y al segui-
miento de los objetivos estratégicos de la compaiiia.

En materia de riesgo técnico, el Comité de Riesgos define
limites de exposicion para los distintos tipos de riesgo en
funcion del patrimonio técnico y del margen de solvencia.
De manera complementaria, la Aseguradora mantiene re-
servas prudenciales para respaldar sus obligaciones futu-
ras, entre ellas las reservas matematicas, cuyo monto es
certificado por un actuario autorizado, lo que refuerza la
suficiencia técnica de sus pasivos y la consistencia del es-
quema de cobertura.

En el plano operativo, la gestion integral de riesgos se
desarrolla mediante un proceso continuo de identificacion,
evaluacion, cuantificacion, tratamiento y monitoreo de las
exposiciones relevantes, apoyado en procedimientos, he-
rramientas y metodologias que, ademas de controlar los
riesgos, contribuyen al cumplimiento de los objetivos y a
la generacion de valor. El perfil de riesgos es informado
periédicamente a la Junta Directiva y a la Alta Gerencia,
lo que en opinion de Zumma Ratings fortalece la supervi-
sion y el gobierno sobre la exposicion asumida por la enti-
dad.

Nota del informe del Auditor

En su informe de revision de informacion financiera inter-
media al 30 de junio de 2026, el auditor externo de Asesu-
isa, S.A. y Filial concluyd que nada ha llamado la atencion
que le haga creer que la informacion financiera intermedia
no estd preparada, en todos sus aspectos importantes, de
conformidad con las Normas Técnicas emitidas por el Co-
mité de Normas del Banco Central de Reserva de El Sal-
vador.

ANALISIS TECNICO — FINANCIERO

Liquidez y calidad de activos

Al 30 de junio de 2026, Asesuisa registrd un indice de li-
quidez general de 1.0 veces, similar al de junio de 2025 y
al promedio del mercado, mientras que la liquidez a reser-
vas se redujo a 1.6 veces desde 2.0 veces, por debajo del
1.8 veces del mercado, al disminuir la suma de inversiones
y disponibilidades en US$8.5 millones hasta US$93.3 mi-
llones frente a un pasivo técnico que aumentd en US$5.4
millones; la obligacion financiera contratada en 2025 se re-
dujo a US$387.7 mil desde US$3.2 millones al cierre de
dicho afio.

El pasivo total se contrajo 8.0% hasta US$94.8 millones,
por la reduccion de US$8.2 millones en las obligaciones
con reaseguradores tras liquidar el saldo de la cesion de
automotores y de US$2.3 millones en obligaciones con
asegurados. Las reservas técnicas aumentaron 14.8% hasta
US$40.3 millones, en linea con la mayor retencion, y las
reservas por siniestros se mantuvieron en US$16.2 millo-
nes, de modo que las reservas representan el 59.7% del pa-
sivo (49.7%); la liberacion neta de reservas de riesgo en
curso se redujo a US$1.5 millones desde US$14.9 millo-
nes.

El activo total se ubico en US$150.0 millones (-4.2%), con
las inversiones financieras reducidas en US$15.7 millones
hasta US$76.9 millones (51.2% del activo) y las disponi-
bilidades incrementadas en US$7.2 millones hasta
US$16.4 millones. Las primas por cobrar crecieron 8.4%



hasta US$40.6 millones (27.0% del activo), con una rota-
cion de 91 dias (89 dias), favorable frente a los 97 dias del
mercado. El portafolio consolidado se concentr6 en depo-
sitos y certificados de bancos salvadorefos (44%), titulos
del Gobierno de El Salvador (31%) y valores de emisores
extranjeros (25%), con un rendimiento anualizado de 8.6%
(6.9%), superior al 7.4% del mercado.

La cobertura regulatoria, analizada por especialidad, man-
tuvo excedentes en ambas operaciones aunque con una re-
duccion significativa. En Asesuisa Vida, la inversion
computable de US$77.1 millones superd en US$8.3 millo-
nes la base de US$68.7 millones, con un excedente de
12.1% (20.1% en junio de 2025 y 29.3% en diciembre de
2025), tras excluir US$3.9 millones por excesos en inver-
siones extranjeras, primas por cobrar y limites por emisor.
En Aseguradora Suiza Salvadorefia, la inversion compu-
table de US$28.7 millones cubri6 la base de US$27.8 mi-
llones con un excedente de US$842 mil (3.0%, frente a
35.6% y 17.7%), por las mayores reservas de riesgo en
curso retenidas en automotores y la exclusion de US$20.2
millones de primas y siniestros por cobrar que exceden los
limites legales. La suficiencia patrimonial de dicha compa-
fia (55.9%) otorga holgura frente al requerimiento de sol-
vencia.

Diversificacion de inversiones financieras (%).
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Fuente: Asesuisa.. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.

Primaje

Al 30 de junio de 2026, Asesuisa registrd primas netas con-
solidadas por US$80.0 millones, superiores en US$4.3 mi-
llones (+5.7%) a las de junio de 2025, frente a un creci-
miento de 6.7% en el mercado total. La operacion de dafios
crecio 10.3% hasta US$33.0 millones, impulsada por au-
tomotores (+17.9%) y seguros generales (+53.8%), en
tanto que incendio se contrajo 18.3% y fianzas 43.1%, en
linea con el diferimiento de renovaciones observado en el
mercado; la operacion de personas avanzé 2.7% hasta
US$47.0 millones.

El total suscrito represent6 el 15.8% de las primas netas del
sistema (16.0%), con 6.5% de Aseguradora Suiza Salvado-
refia y 9.3% de Asesuisa Vida. Vida concentrd el 42.0%
del portafolio, automotores el 22.1%, accidentes y enfer-
medades el 16.0%, incendio el 9.3% y seguros generales el
9.1%, frente a 25.8%, 16.6%, 20.2%, 17.0% y 17.8% en el
mercado, con una cuota de 21.0% en automotores (19.6%)
y de 8.7% en incendio.

DISTRIBUCION DE RIESGOS (PRIMAS NETAS)

Automatores, 22.1% Incendios, 9.3% Flanz..  |[NESSSRS

Fuente: Asesuisa. y Superintendencia del Sistema Financiero (SSF): Elabora-
cion Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de Riesgo.

Por agrupaciones, vida aportdé US$1.0 millén adicional
(+3.1%) hasta US$33.6 millones, con crecimiento en cré-
dito interno y bancaseguros, y accidentes y enfermedades
US$210 mil (+1.7%) hasta US$12.8 millones. En dafios,
automotores adicion6é US$2.7 millones hasta US$17.7 mi-
llones y seguros generales US$2.5 millones hasta US$7.3
millones, mientras que incendio redujo su produccion en
US$1.7 millones y fianzas en US$455 mil.

La retencion se normaliz6 respecto del primer semestre de
2025, cuando la cesion inicial del 50% de automotores a
Global Protection Reinsurance por US$18.0 millones ge-
ner6 una prima retenida negativa en dicho ramo y redujo
la retencion consolidada a 56.7%. Al 30 de junio de 2026,
la retencion de automotores se ubico en 51.4% y la conso-
lidada en 72.1%, con primas retenidas por US$57.7 millo-
nes (+34.5%) y una cesion de US$22.3 millones (US$32.8
millones); la operacion de personas representd el 73.1%
del total retenido (95.9%) y la comision de reaseguro des-
cendio a US$4.3 millones desde US$9.0 millones.

En ese contexto, Asesuisa particip6 con 15.8% de las pri-
mas netas del sistema, 18.6% de las primas retenidas y
14.6% de la utilidad neta, frente a 16.0%, 15.4% y 22.0%
en junio de 2025.

Antes de otros gastos de adquisicion y conservacion, el re-
sultado técnico consolidado ascendi6 a US$16.8 millones
(US$19.4 millones), con un aporte de 69.5% de la opera-
cion de personas y de 30.5% de la de dafios; automotores
contribuyd con 10.5% (26.7%), evidenciando que la gene-
racion técnica recurrente proviene principalmente de vida
y crédito interno.

Variacién anual en suscripcién de primas netas.
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Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.



Diversificacion.

La diversificacion del portafolio de primas retenidas cons-
tituye un factor relevante en el analisis de la exposicion al
riesgo técnico, al relacionar la prima retenida de cada ramo
con el total retenido. Al 30 de junio de 2026, con la reten-
cion de automotores normalizada en 51.4%, la agrupacion
de vida concentrd el 51.0% de la prima retenida consoli-
dada, accidentes y enfermedades el 21.1%, automotores el
15.7%, seguros generales el 8.0%, incendio el 2.7% y fian-
zas el 0.5%, estructura mas equilibrada que la de junio de
2025, cuando la prima retenida negativa de automotores
elevo la participacion de la operacion de personas a 95.9%.

En los cuadros siguientes se presenta la distribucion de las
primas retenidas por ramo sobre la retencion total, en los
que se aprecia la recomposicion entre junio de 2025 y junio
de 2026, especialmente en automotores.

Diversificacion de primas retenidas (Junio 2025)

Accidentes y enfermedades, 28%

Fuente: Asesuisa. Elaboracién: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo

Diversificacion de primas retenidas (Junio 2026)

‘Generales. 7%
Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.
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Siniestralidad

Al 30 de junio de 2026, los indices de siniestralidad con-
solidados mejoraron de forma relevante respecto de junio
de 2025. El costo bruto de siniestros se redujo en US$3.5
millones (-8.5%) hasta US$37.3 millones, mientras las pri-
mas netas crecieron 5.7%, de manera que la siniestralidad
bruta descendid a 46.6% desde 53.8%, aunque por encima
del 42.7% del mercado.

La operacion de personas redujo su costo bruto 14.2%
hasta US$23.3 millones, con un indice de 49.5% (59.3%),
por el menor volumen de vencimientos de dotales y resca-
tes en vida individual, mientras que dafios lo incrementd
en US$402 mil hasta US$14.0 millones, con un indice de
42.4% (45.4%); automotores redujo su siniestralidad bruta
a 64.2% desde 76.9% e incendio a 13.3% desde 16.6%, en
tanto que fianzas y seguros generales registraron mayores
reclamos.

La normalizacion de la retencion en automotores modifico
la lectura de la siniestralidad retenida: las primas retenidas
crecieron 34.5% y el costo retenido se redujo 14.2% hasta
US$27.2 millones, con recuperaciones de reaseguro por
US$10.1 millones (US$9.0 millones), equivalentes al
27.0% del costo bruto (22.2%).

Como resultado, el indice de siniestralidad retenida des-
cendi6 a 47.2% desde 73.9%, por debajo del 51.3% del
mercado. En la operacion de personas se situd en 48.3%
(59.0%) y en dafios en 44.0%, nivel no comparable con ju-
nio de 2025 por la prima retenida negativa de automotores.

En automotores, la recuperacion de reaseguro cubrid el
44.2% del costo bruto (39.9%), con una siniestralidad re-
tenida de 69.8%, mientras que en incendio la recuperacion
alcanz6 87.3% del costo y la siniestralidad retenida se
ubico en 8.0% (19.4%).

Frente al 51.3% del mercado, Asesuisa pasé de ubicarse
muy por encima del sector en junio de 2025, por el ajuste
inicial de la cesion de automotores, a situarse por debajo
de la media, reflejando el efecto favorable de la nueva es-
tructura de reaseguro sobre la absorcion del costo retenido.

La siniestralidad incurrida se ubicé en 46.3% frente a
50.8% en junio de 2025 y 52.9% del mercado, con un costo
incurrido de US$27.4 millones (US$29.8 millones), pese a
una constitucion neta de reservas por reclamos en tramite
de US$213 mil frente a una liberacion de US$1.9 millones
un afio antes.

Por agrupaciones, personas redujo su siniestralidad incu-
rrida a 46.0% desde 51.2% y dafios a 47.4% desde 53.0%,
de modo que la mejora del indicador consolidado fue ge-
neralizada.

La estructura de costos se redujo a 85.8% desde 103.9%,
similar al 84.7% del mercado, y el indice de cobertura a
94.4% desde 99.0%, reflejando una relacion mas equili-
brada entre gestion comercial, retencion y costo de recla-
mos.
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Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.
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Analisis de rentabilidad

Los indicadores de rentabilidad de Asesuisa al 30 de junio
de 2026 reflejaron la normalizacion de los efectos extraor-
dinarios del primer semestre de 2025. El resultado neto
consolidado totalizo US$4.6 millones, inferior en US$2.6
millones (-35.9%) al de junio de 2025, con un margen neto
de 5.8% (9.5%).

La comparacion esta determinada por la menor liberacion
neta de reservas de riesgo en curso (US$1.5 millones frente
a US$14.9 millones) y por la menor comision de reaseguro
(US$4.3 millones frente a US$9.0 millones), asociadas al
efecto inicial de la cesion de automotores. Aun asi, los re-
tornos no anualizados sobre activos y patrimonio, de 3.0%
y 8.5% (4.7% y 14.3%), superan el 2.8% y 6.8% del mer-
cado.

El resultado técnico se ubicdé en US$12.6 millones
(US$13.8 millones), con una rentabilidad técnica de 15.8%
(18.3%), levemente inferior al 16.1% del mercado, y gas-
tos de adquisicion y conservacion de US$23.4 millones
(+1.2%).

El Margen de Contribucién Técnica consolidado se estimé
en US$0.21 por cada dolar de prima neta (US$0.26), con
una utilidad técnica antes de otros gastos de adquisicion de
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US$16.8 millones (US$19.4 millones). Por ramos, vida
mantuvo un MCT de US$0.32 y seguros generales de
US$0.35, mientras que automotores se redujo a US$0.10
desde US$0.35 por la menor comision de reaseguro y ac-
cidentes y enfermedades a US$0.05 desde US$0.09; incen-
dio mejoré a US$0.07 desde US$0.05. La operacion de
personas aportd el 69.5% de la utilidad técnica. Los gastos
de administracion crecieron 25.9% hasta US$12.3 millo-
nes (15.3% de las primas netas frente a 14.5% del mer-
cado), de modo que el resultado de operacion se redujo a
US$388.5 mil y la rentabilidad operacional a 0.5% desde
5.4% (1.7% en el mercado).

El rendimiento de las inversiones, que incorpora intereses
y ganancias por liquidacion, se ubicé en 8.6% anualizado
(6.9%), superior al 7.4% del mercado, con un producto fi-
nanciero de US$3.3 millones (4.1% de las primas netas), y
los otros ingresos netos aportaron US$2.4 millones.

Indicadores de rentabilidad
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Fuente: Asesuisa. Elaboracion: Zumma Ratings S.A. de C.V. Clasificadora de
Riesgo.




Aseguradora Suiza Salvadorefia, S.A. y Subsidiaria
Balance General
(en miles de US$ Dolares)

C pt Dic.23 % Dic.24 % Jun.25 % Dic.25 % Jun.26 %
Activo
Inversiones financieras 88,734 58%| 88,895| 56%| 92,591 59% 90,812 59% 76,877 51%
Préstamos, neto 124 0% 104 0% 99 0% 94 0% 93 0%
Disponibilidades 11,613 8% 7852 5% 9,224 6% 6,110 4% 16,446 11%
Primas por cobrar 42304 27%| 46911 29%| 37418| 24%| 43,960 28% 40,552 27%
Instituciones deudoras de seguros y fianzas 1,137 1% 2,102 1% 1,658 1% 2,566 2% 1,989 1%
Activo fijo, neto 2,250 1% 2,037 1% 1,925 1% 1,861 1% 1,726 1%
Otros activos 8,133 5%| 11,794 7% 13,726 9% 9,440 6% 12,354 8%
Total Activo 154,294] 100% | 159,695] 100% | 156,640 100% | 154,843| 100%| 150,038| 100%
Pasivo
Reservas técnicas 53925 35%| 50,011 31%]| 35,124 22%| 41,793 27% 40,320 27%
Reservas para siniestros 19,436 13%| 17,982 11% 16,074 10% 16,028 10% 16,242 11%
Instituciones acreedoras de seguros y fianzas 4371 3% 7253 5% 15,074 10% 6215 4% 6,859 5%
= 5,828 4% 6,078 4% 8,009 5% 6,307 4% 5,749 4%
Obligaciones financieras 198 0% 961 1% 43 0% 3,154 2% 388 0%
Obligaciones con intermediarios 7,831 5% 8,886 6% 9,420 6% 8,348 5% 8,558 6%
Otros pasivos 13,880 9%| 16,538 10%] 19,290 12%| 17,143 11% 16,642 11%
Total Pasivo 105,469| 68%]| 107,708| 67%]| 103,033 66%| 98987| 64% 94,756| 63%
Patrimonio
Capital social 8,400 5% 8,400 5% 8,400 5% 8,400 5% 8,400 6%
Reserva legal 1,680 1% 1,680 1% 1,680 1% 1,680 1% 1,680 1%
Patrimonio restringido 243 0% 587 0% 920 1% 920 1% 1,076 1%
Resultados acumulados 32,356 21%| 33,658] 21%| 35396| 23% 33,896 22% 39,506 26%
Resultado del ejercicio 6,145 4% 7,662 5% 7,210 5% 10,959 7% 4,620 3%
Total Patrimonio 48,825 32%| 51,987| 33% 53,607 34% 55,856 36% 55,282 37%
Total Pasivo y Patrimonio 154,294)| 100%| 159,695] 100%| 156,640| 100%| 154.843| 100%| 150,038| 100%
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Aseguradora Suiza Salvadorefia, S.A. y Subsidiaria
Estados de Resultados
(en miles de US$ Dolares)

C pti Dic.23 % Dic.24 Y% Jun.25 %o Dic.25 % Jun.26 %
Prima emitida 148,777 100%| 160,978 100%( 75,675 100%| 168,640| 100% 80,012 100%
Prima cedida -26,119| -18%]| -31,022| -19%]| -32,771| -43%| -59.,739| -35%| -22,300| -28%
Prima retenid: 122,658 82%| 129,956| 81%| 42,903| 57%| 108901| 65% 57,712 2%
Gasto por reserva de riesgo en curso -15955| -11%| -17,587| -11% -5,219 7% -19,186 -11% -8,566 -11%
Ingreso por reserva de riesgo en curso 22,633 15%| 21,447 13% 20,092 27% 27,355 16% 10,021 13%
Prima ganada neta 129,336| 87%| 133,816| 83%| 57,777| 76%| 117,070| 69% 59,167 74%
Siniestro -85,593| -58%| -83,800| -52%]| -40,739| -54%| -89376| -53%| -37281| -47%
Recuperacion de reaseguro 10,561 7%| 10,269 6% 9,028 12% 28.886 17% 10,071 13%
Siniestro retenido -75,032( -50%| -73,531| -46%| -31,711| -42%| -60,490| -36%| -27,210| -34%
Gasto por reserva de reclamo en tramite -6,769 -5%| -4,826 3% -1,534 2% -3,833 2% -1,984 2%
Ingreso por reserva de reclamo en tramite 8,823 6% 6,281 4% 3,442 5% 5,787 3% 1,771 2%
Siniestro incurrido neto -72,979 -49%| -72,076| -45%| -29.803| -39%| -58,536| -35%| -27.423| -34%
Comision de reaseguro 2,832 2% 2,718 2% 8,986 12% 15,058 9% 4,320 5%
Gastos de adquisicion y conservacion -42 387 | -28%| -45921| -29%| -23,146]| -31%]| -49,734 -29% -23418] -29%
Comisién neta de intermediacién -39,555( -27%)| -43203| -27%| -14,160]| -19%| -34,676]| -21%| -19,098| -24%
Resultado técnico 16,803| 11%| 18537| 12%| 13,814 18%| 23.858| 14% 12,647 16%
Gastos de administracion -18483] -12%| -18456] -11%[ -9,738]| -13%]| -19,399| -12%| -12258] -15%
Resultado de operacion -1,680| -1% 81 0% 4,075 5% 4458 3% 389 0%
Producto financiero 5814 4% 8,109 5% 3217 4% 6,668 4% 3,301 4%
Gasto financiero -37 0% -597 0% -32 0% -92 0% -60 0%
Salvamentos y recuperaciones 1,760 1% 1473 1% 863 1% 1,514 1% 674 1%
Otros productos 5476 4% 1,125 1% 2216 3% 3,648 2% 2,641 3%
Otros gastos -2,140|  -1% -384 0% =594 -1% -1,514 -1% -901 -1%
Resultado antes de impuest 9,193 6% 9,807 6% 9,745| 13%| 14,682 9% 6,043 8%
Impuesto sobre la renta -3,048 2%|  -2,145 -1% -2,535 -3% -3,723 -2% -1,423 2%
Resultado neto 6,145 4% 7,662 5% 7.210| 10%| 10,959 6% 4,620 6%
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Ratios Financieros y de Gestién Dic.23 Dic.24 Jun.25 Dic.25 Jun.26
ROAA 3.9% 4.9% 4.7% 7.0% 3.0%
ROAE 13.1% 152% 14.3% 20.3% 8.5%
Rentabilidad técnica 11.3% 11.5% 18.3% 14.1% 15.8%
Rentabilidad operacional -1.1% 0.1% 54% 2.6% 0.5%
Retorno de inversiones 6.5% 9.1% 6.9% 7.3% 8.6%
Suficiencia Patrimonial Aseguradora Suiza Salvadorena 30.7% 353% 63.9% 34.5% 55.9%
Suficiencia Patrimonial ASESUISA VIDA 23.8% 17.0% 16.4% 17.4% 18.1%
Excedente de inversiones Aseguradora Suiza Salvadorefia 19.7% 353% 35.6% 17.7% 3.0%
Excedente de inversiones ASESUISA VIDA 16.7% 20.3% 20.1% 29.3% 12.1%
Solidez (patrimonio / activos) 31.6% 32.6% 34.2% 36.1% 36.8%
Inversiones totales / activos totales 57.6% 55.7% 59.2% 58.7% 51.3%
Inversiones financieras / activo total 57.5% 55.7% 59.1% 58.6% 512%
Préstamos / activo total 0.1% 0.1% 0.1% 0.1% 0.1%
Reserva total / pasivo total 69.6% 63.1% 49.7% 58.4% 59.7%
Reserva total / patrimonio 150.3% 130.8% 95.5% 103.5% 102.3%
Reservas técnicas / prima retenida 44.0% 38.5% 40.9% 38.4% 34.9%
Producto financiero / activo total 3.8% 5.1% 4.1% 4.3% 4.4%
[ndice de liquidez (veces) 1.0 0.9 1.0 1.0 1.0
Liquidez a Reservas 1.4 1.4 20 1.6 1.6
Variacion reserva técnica (balance general) $3,264 $10,637 $18,801 $10,241 $8,288
Variacion reserva para siniestros (balance general) $3,535 $3,508 $3,363 $4,111 $3,340
Siniestro / prima emitida neta 57.5% 52.1% 53.8% 53.0% 46.6%
Siniestro retenido / prima emitida neta 50.4% 45.7% 41.9% 359% 34.0%
Siniestro retenido / prima retenida 61.2% 56.6% 73.9% 55.5% 47.1%
Siniestro incurrido neto / prima ganada neta 55.7% 533% 50.8% 49.4% 45.8%
Gasto de administracion / prima emitida neta 12.4% 11.5% 12.9% 11.5% 15.3%
Comision neta de intermediacion / prima emitida neta -26.6% -26.8% -18.7% -20.6% -23.9%
Comision neta de intermediacion / prima retenida -322% -33.2% -33.0% -31.8% -33.1%
Costo de adquisicion / prima emitida neta 28.5% 28.5% 30.6% 29.5% 29.3%
Comision de reaseguro / prima cedida 10.8% 8.8% 27.4% 252% 19.4%
Producto financiero / prima emitida neta 3.9% 5.0% 43% 4.0% 4.1%
Producto financiero / prima retenida 4.7% 6.2% 7.5% 6.1% 5.7%
Indice de cobertura 98.2% 94.5% 99.0% 92.9% 94.4%
Estructura de costos 94.6% 91.8% 103.9% 91.9% 85.7%
Rotacién de cobranza (dias promedio) 102 105 89 94 91
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La opinion del Consejo de Clasificacion de Riesgo no constituira una sugerencia o recomendacion para invertir, ni un aval o garantia de la emision; sino un
factor complementario a las decisiones de inversion; pero los miembros del Consejo seran responsables de una opinién en la que se haya comprobado
deficiencia o mala intencion, y estaran sujetos a las sanciones legales pertinentes.

La Metodologia de Clasificacién utilizada en el andlisis fue la siguiente: “Metodologia de Clasificacion de Compariias de Seguros Generales”. Las clasifica-
ciones publicas, criterios, Coédigo de Conducta y metodologias de Zumma Ratings Clasificadora de Riesgo S.A. (Zumma Ratings) estan disponibles en todo
momento en nuestro sitio web www.zummaratings.com.

Las clasificaciones crediticias emitidas por Zumma Ratings constituyen las opiniones actuales de Zumma Ratings sobre el riesgo crediticio futuro relativo
de entidades, compromisos crediticios o deuda o valores similares a deuda, y las clasificaciones crediticias y publicaciones de investigacion publicadas por
Zumma Ratings (las “publicaciones de Zumma Ratings”) que pueden incluir opiniones actuales de Zumma Ratings sobre el riesgo crediticio futuro relativo
de entidades, compromisos crediticios o deuda o valores similares a deuda. Zumma Ratings define riesgo crediticio como el riesgo de que una entidad no
pueda cumplir con sus obligaciones contractuales, financieras una vez que dichas obligaciones se vuelven exigibles, y cualquier pérdida financiera estimada
en caso de incumplimiento. Las clasificaciones crediticias no toman en cuenta cualquier otro riesgo, incluyen sin limitacién: riesgo de liquidez, riesgo legal,
riesgo de valor de mercado o volatilidad de precio. Las clasificaciones crediticias y publicaciones de Zumma Ratings no constituyen ni proporcionan reco-
mendacioén o asesoria financiera o de inversion, y las clasificaciones crediticias y publicaciones de Zumma Ratings no constituyen ni proporcionan reco-
mendaciones para comprar, vender o mantener valores determinados; todas las decisiones son exclusiva responsabilidad del inversionista.

Derechos de autor por Zumma Ratings. La reproduccién o distribucion total o parcial de los contenidos producidos por Zumma Ratings, se entenderan
protegidos por las leyes relativas a la propiedad intelectual desde el momento de su creacion; por lo tanto, estara prohibida su reproduccién, salvo con
autorizacion previa y por escrito de forma electronica. Todos los derechos reservados. Toda la informacién aqui contenida se encuentra protegida por Ley
de Propiedad Intelectual, y ninguna de dicha informacién podra ser copiada, reproducida, reformulada, transmitida, transferida, difundida, redistribuida o
revendida de cualquier manera, o archivada para uso posterior en cualquiera de los propésitos antes referidos, en su totalidad o en parte, en cualquier
forma o manera o por cualquier medio, por cualquier persona sin el consentimiento previo por escrito de Zumma Ratings.

Toda la informacién aqui contenida es obtenida por Zumma Ratings de fuentes consideradas precisas y confiables. Zumma Ratings lleva a cabo una
investigacion razonable de la informacion factual sobre la que se base de acuerdo con sus propias metodologias de clasificacion, y obtiene verificacion
razonable de dicha informacién de fuentes independientes, en la medida de que dichas fuentes se encuentren disponibles para una emisién dada o en una
determinada jurisdiccion. La forma en que Zumma Ratings lleve a cabo la investigacion factual y el alcance de la verificacion por parte de terceros que se
obtenga variara dependiendo de la naturaleza de la emision calificada y el emisor, los requisitos y practicas en la jurisdiccion en que se ofrece y coloca la
emision y/o donde el emisor se encuentra, la disponibilidad y la naturaleza de la informacién publica relevante, el acceso a representantes de la adminis-
tracion del emisor y sus asesores, la disponibilidad de verificaciones preexistentes de terceros tales como los informes de auditoria, cartas de procedimien-
tos acordadas, evaluaciones, informes actuariales, informes técnicos, dictamenes legales y otros informes proporcionados por terceros, la disponibilidad
de fuentes de verificacion independiente y competentes de terceros con respecto a la emisién en particular o en la jurisdiccion del emisor, y una variedad
de otros factores. Los usuarios de clasificaciones e informes de Zumma Ratings deben entender que ni una investigacion mayor de hechos ni la verificacion
por terceros puede asegurar que toda la informacién en la que Zumma Ratings se basa en relacién con una clasificacion o un informe sera exacta y
completa. En ultima instancia, el emisor y sus asesores son responsables de la exactitud de la informacion que proporcionan a Zumma Ratings y al mercado
en los documentos de oferta y otros informes.

Zumma Ratings es una entidad supervisada por la Superintendencia del Sistema Financiero y ademas sujeta al cumplimiento de la Ley contra el Lavado
de Dinero y Activos; en tal sentido, Zumma Ratings podra solicitar en cualquier momento informacion para el cumplimiento de las leyes y normativas
aplicables, como politicas de conozca a su cliente para la realizacion de una debida Diligencia.

Confidencialidad. Referente a la informacion recibida para la evaluacion y clasificacion Zumma Ratings ha accedido y accedera a informacion que sera
tratada como CONFIDENCIAL, la cual es y sera compartida por el emisor cumpliendo con todas las disposiciones legales en materia de reserva banca-
ria, proteccion de datos de caracter personal, debiendo este garantizar que posee autorizacién de los titulares de los datos para compartir informacion.
Ninguna informacién seré compartida cedida o trasmitida por Zumma Ratings sino dentro del contexto de la Legislacion aplicable. No se considerara
informacioén confidencial aquella que sea de dominio publico o que haya sido obtenida por Zumma Ratings por otros medios dentro del contexto del res-
peto a la autodeterminacién informativa y sera utilizada exclusivamente para la finalidad de los servicios de clasificacion.
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